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КАК И ГДЕ 
ПРИВЛЕЧЬ ИНВЕСТИЦИИ НА СТАРТЕ
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Кто и Где

• Гранты

• Crowd funding

• Конкурсы

• Корпоративные фонды и программы

• Бизнес-ангелы

• Фонды
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Гранты

Центры поддержки и развития 
предпринимательства в регионах

Портал ГРАНТЫ Общественной палаты 
Российской Федерации

Коммерсант. Сколько вешать в грантах

https://grants.oprf.ru/
http://www.kommersant.ru/doc/2978907
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Crowd funding

Crowdsourcing.ru

http://crowdsourcing.ru/
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"Взрывающиеся котята"

Настольная, карточная игра
Хотели собрать 10 тыс. $
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"Взрывающиеся котята"

Настольная, карточная игра
Хотели собрать 10 тыс. $

8,7 млн. $
220 тыс. человек

Подробнее

https://www.kickstarter.com/projects/elanlee/exploding-kittens
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Pebble – умные часы

Первая модель
• 100 тыс. $ в первые 4 часа
• Собрали 40.2 млн. $
• Заказано 85 000 устройств

Вторая модель
• 1 млн. $ за 49 минут
• Собирали более 20 млн. $
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Мультикубик - CINEMOOD

За два месяца было собрано 
$125, что почти вдвое больше 
намеченной суммы.

Подробнее

http://multikubik.ru/mik/%D1%81-%D0%BC%D0%B8%D1%80%D1%83-%D0%BF%D0%BE-%D0%BD%D0%B8%D1%82%D0%BA%D0%B5-%D0%B7%D0%B0-60-%D0%B4%D0%BD%D0%B5%D0%B9-%D0%B4%D0%B5%D0%BB%D0%B8%D0%BC%D1%81%D1%8F-%D0%BE%D0%BF%D1%8B%D1%82%D0%BE%D0%BC/
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Конкурсы

Конкурсы стартапов: зачем участвовать и как победить

http://www.forbes.ru/svoi-biznes-opinion/konkurs-2011/79298-konkursy-startapov-zachem-uchastvovat-i-kak-pobedit
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Корпоративные фонды и программы
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ФОНДЫ И БИЗНЕС-АНГЕЛЫ
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Бизнес-ангелы

• Основатели бизнесов (не обязательно профильные)
• Топ-менеджеры крупных компаний 
• Профессиональные ангелы, например:

• Игорь Рябенький 
• Павел Черкашин 
• Алексей Басов
• Александр Бородич
• Виталий Полехин

Топ самых активных Российских Бизнес-Ангелов 2014

http://firrma.ru/data/articles/4404/
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Где искать

Платформы
Сообщества 
бизнес-ангелов
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Фонды
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Материалы

Привлечение инвестиций: оценка стартапа, долей, рынка

• Методики оценки стартапов и их заблуждения на стадиях Pre-seed, Seed и Раунд А — рассказывает 
руководитель инвестиционного сообщества ФРИИ Максим Чеботарев

• Какую долю стартапа отдать инвестору — разбираем кейсы неудачного распределения долей на 
этапе привлечения инвестиций

• Как рассчитать стоимость своего проекта для инвесторов — и какие показатели интересуют их 
больше всего, рассказывает Дмитрий Калаев

• Оценка рынка: логика инвестора VS логика стартапа — проблему разбирает Инга Фокша, 
руководитель аналитического отдела инвестиционной службы ФРИИ

• Чек-лист для стартапа: о чем нельзя забывать при привлечении инвестиций — 10 рекомендаций, 
которые помогут избежать подводных камней

https://spark.ru/startup/546dae36cfa4a/blog/12800/metodiki-otsenki-startapov-i-ih-zabluzhdeniya-na-stadiyah-pre-seed-seed-i-raund-a
https://vc.ru/p/investors-deal
https://vc.ru/p/kalaev-secret-advice
https://spark.ru/startup/546dae36cfa4a/blog/13540/otsenka-rinka-logika-investora-vs-logika-startapa
https://spark.ru/startup/546dae36cfa4a/blog/12213/chek-list-dlya-startapa-o-chem-nelzya-zabivat-pri-privlechenii-investitsij
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Анализ инвестора

• Их профиль совпадает с вашим
• Какие суммы вкладывали
• Какие проекты есть в портфеле
• Какой предыдущий опыт
• Кто принимает решения
• Какой процесс принятия решения
• Давно ли инвестировали
• Что пишу в интернете
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Кто вы и что у вас есть?

• Навыки\Экспертиза
• Связи\Менторы
• Есть ли проблема на рынке
• Уникальность продукта
• Какая стадия проекта
• Подтвержден ли как то спрос
• Что с рынком (объем\конкурентность)

Что вам нужно?
• Сколько денег нужно, чтобы добиться цели
• Сколько денег нужно, чтобы добиться значимых результатов
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Материалы

Проблемы начинающих предпринимателей

• «Дыры» стартапов: самые распространенные проблемы молодых компаний, которые мешают их развитию — с 
кейсами выпускников Акселератора ФРИИ

• Чек-лист ИТ-стартапа на начальной стадии развития: что нужно сделать, прежде чем тестировать каналы 
продаж — читать стартапу, который собирается «лить трафик» в каналы продаж

Как презентовать свой стартап

• «Инвестор должен знать, что вы и без него сможете чего-то добиться» — Вадим Малыч, руководитель 
«Преакселератора» и других образовательных проектов в Фонде развития интернет-инициатив, рассказал ЦП, 
каких правил стоит придерживаться стартаперу в своём выступлении, чтобы привлечь внимание инвестора.

• Возможно ли помочь стартапу сделать эффективную презентацию? — Александр Яныхбаш рассказывает, как 
стартапу сделать эффективную презентацию. Именно он готовит стартапы Акселератора ФРИИ к финальным 
выступлениям на демо-дне.

https://habrahabr.ru/company/friifond/blog/243751/
https://megamozg.ru/company/friifond/blog/8420/
https://vc.ru/p/prepitch
http://runevent.ru/startup-presentations/
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Материалы

• Почему стартапам отказывают в инвестициях — на примере отбора в 
Акселератор ФРИИ

• Вебинар Как работает отбор ФРИИ

edu.iidf.ru

http://spark.ru/startup/546dae36cfa4a/blog/9526/pochemu-startapam-otkazivayut-v-investitsiyah-na-primere-otbora-v-akselerator-frii
https://my.webinar.ru/record/483679/
https://edu.iidf.ru/
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ГДЕ ИСКАТЬ?
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Инкубаторы, технопарки, акселераторы и т.д.

Дайджест российских программ поддержки ИТ-стартапов #1

https://habrahabr.ru/company/friifond/blog/244303/
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Конференции
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Мероприятия

Афиша
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Контент

60+ Ресурсов, которые нужны тем, кто запускает проект, стартап, социальные бизнес
100+ полезных российских сервисов для стартапов

https://te-st.ru/2015/04/10/resources-for-tech-entrepreneurs-and-startups/
http://rusbase.com/list/100-russian-services-for-startups/
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ФРИИ
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Один из трех самых значимых венчурных 

фондов ИТ-индустрии

Dow Jones 2014

Лидер рынка

по количеству инвестиций

Исследование J’son & Partners

Лучший фонд посевных стадий

Национальная ассоциация бизнес-ангелов 

Самый активный

посевной фонд Европы

Исследование ФОМ 2013-2014 

Самая успешная акселерационная 

программа в России

Национальная ассоциация бизнес-ангелов 

Seed investor of the year 2014

Venture Awards



27

1 2 3

2.1 млн до 15
млн

до 340
млн 

ИНВЕСТИЦИИ
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Пост-А

Акселератор

Заочный акселератор

Преакселератор
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РАЗНИЦА В СОСТОЯНИИ КОМПАНИИ

Заочный акселератор
Pre-seed

(акселератор)
seed Раунд А

все подходящие команды отбор лучших на рынке цифры и команда в основном цифры

• Команда

• Близость к готовности 

MVP или готовый MVP

• Готовность делать 

первые продажи

• MVP

• Команда

• Рынок, позволяющий 

выйти на оборот в 

300+ млн. руб. через 4 

года

• Первые пользователи

• Положительная Unit-

экономика

• Подтверждение 

масштабируемости 

каналов привлечения

• Темп роста, 

подтверждающий план

в Excel

• Рынок все еще большой

• История за 12-24 месяца: 

unit-экономика по всем 

каналам

• Сохранение темпа роста 

за весь период

• Есть куда расти 3-5 лет 

(рынка еще достаточно)
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РАЗНИЦА В СОСТОЯНИИ КОМПАНИИ

Bootstrap, гранты, FFF

(заочный акселератор)

Pre-seed

(акселератор)
seed Раунд А

все подходящие команды отбор лучших на рынке цифры и команда в основном цифры

• Команда

• Близость к готовности 

MVP или готовый MVP

• Готовность делать 

первые продажи

• MVP

• Команда

• Рынок, позволяющий 

выйти на оборот в 

300+ млн. руб. через 4 

года

• Первые пользователи

• Положительная Unit-

экономика

• Подтверждение 

масштабируемости 

каналов привлечения

• Темп роста, 

подтверждающий план

в Excel

• Рынок все еще большой

• История за 12-24 месяца: 

unit-экономика по всем 

каналам

• Сохранение темпа роста 

за весь период

• Есть куда расти 3-5 лет 

(рынка еще достаточно)

321

Решаем проблему

на большом рынке

Можем на этом 

зарабатывать и есть 

поток клиентов

Продолжается 

быстрый рост

на длительном 

периоде
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6
миллиардов 
рублей

190+
стартапов
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6
миллиардов 
рублей

190+
стартапов

Ценность 

акселератора

НЕ в деньгах!
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Мы ускоряем процессы!

То, что произошло бы с вашим проектом за год или два 

происходит за три месяца!

АКСЕЛЕРАТОР
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Артем

Азевич,

Руководитель 

трекинга проектов

КОМАНДА

Наталия 

Федотова,

Руководитель 

акселерационных 

программ

Дмитрий

Калаев,

Директор 

акселератора
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ЛУЧШИЕ ПРАКТИКИ РЫНКА
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сепаратор ускоритель

+
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ПРИМЕР: КАК ВЫГЛЯДИТ РОСТ…

Проект: petsferma.ru

До ФРИИ К DemoDay

4 продажи 139 продаж

4 000 руб. 460 000 руб. в месяц
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«СЕКРЕТНЫЙ СОУС» АКСЕЛЕРАТОРА

• опыт

• методология

• условия «Долины смерти»

• быстрое разрешение вопросов

• работа с лучшими из лучших
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ЧТО «ПОД КАПОТОМ»

• стартовый тренинг

• стратегическая сессия

• закрепленный трекер

• субботние трекинги

• 260 часов консультаций

• 100+ инвесторов на DemoDay
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Отраслевые Акселераторы

• Индустриальный ― партнер Microsoft

• Медицинский ― партнеры Bayer, Stada, Национальный центр 

информатизации (Ростех), TEVA, MedMe

• Медиа ― партнеры Газпром-медиа, СТС Медиа, Rambler & Co, ТАСС, 

1 канал 

• Совместная программа с Яндекс 

• Интернет вещей (IoT) ― партнеры Кортрос, МЧС (АПК «Безопасный 

город»), Минстрой, Воронежсельмаш, GS Group, Открытие, НПО 

«Сатурн», Минпромторг

• Финтех ― партнеры Сбербанк, банк Открытие, Digital Ventures, банк 

Санкт-Петербург

https://docs.google.com/document/d/17ktzE-HV4PFpXvttLPiWbIbm_vY88q6PvyCWpUodMGM/edit
http://www.iidf.ru/startups/accelerator/medicine/
http://www.iidf.ru/startups/accelerator/media/
http://www.iidf.ru/startups/accelerator/yandex/
http://www.iidf.ru/startups/accelerator/iot/
http://www.iidf.ru/startups/accelerator/fintech/
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КАКИЕ КОМАНДЫ ЖДЕМ

• Команда 2+ человека, 

готовые работать 24*7

• Интернет, mobile, BigData, интернет вещей

• Оборот через 4 года 300+ млн руб. год

• Минимальный продукт, за который

можно брать деньги

• Подтверждения спроса на рынке

(обычно – продажи)
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КАК ОТБИРАЕМ КОМАНДЫ

• около 1000 заявок в каждый акселератор

• первичный отбор: стадия, 

инвестполитика…

• детальный скоринг

• стартовый тренинг + отбор экспертов

• юридическое закрытие сделки
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БИЗНЕС-МОДЕЛИ ПРОЕКТОВ
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ВАРИАНТЫ УЧАСТИЯ

7% компании за 1.2 млн. руб. инвестиций

+ 900 тыс. руб. программы акселерации
1

2

3

3% только программа акселерации, без инвестиций

За собственные 900 тыс. руб. без передачи доли компании ФРИИ
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ЖИВЫЕ ПРИМЕРЫ
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http://iidf.ru

ждем заявки до 18 октября

старт программы январь 2017


